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COSMETICI IN ERBORISTERIA:
UN TREND IN CONTINUA ASCESA

Convegno promosso da Unipro, Confindustria
Gruppo Vendite in Erboristeria

Domenica 14 Settembre 2008 ore 10.00

Quartiere fieristico Bologna

Registrazione e welcome coffe

10.15 Apertura lavori – Moderatore A. Argentieri,
Consigliere Unipro

10.30 Saluti di benvenuto delle autorità

10.50 Compiti dell’Istituto Superiore di Sanità con riferimento
alle sostanze naturali utilizzate in cosmetica. L. Gagliardi
Direttore Reparto di Medicine Complementari, Naturali,
Tradizionali, Sicurezza dei Prodotti Cosmetici - Istituto
Superiore di Sanità

Aspetti critici nella valutazione della sicurezza dei prodot-
ti cosmetici contenenti sostanze naturali.
M. F. Cometa – Ricercatore Istituto Superiore di Sanità

11.30  Sinergismo cosmetici per via topica ed integratori ali-
mentari. L. Celleno – Dermatologo, Direttore Centro di
Ricerche Cosmetologiche - Università Cattolica Roma 

12.00 “Profumo di vendita”: saper coinvolgere il cliente.
L. Bartolini – Responsabile area formativa Logotel

12.30 Scenari attuali e potenzialità dell’Erboristeria.
L. Aschiero - Ricercatore di Future Concept Lab,
Responsabile dell’Osservatorio sul Care e Healthcare.

13.00 Discussione e conclusioni. SC
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